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Hastintresset Okar i Sverige. Det tycker vi ar
jatteroligt, samtidigt far vi fler och fler fragor fran
hastforetagare som undrar hur hastverksamheter
ska beskattas. Under aren har vi hjalpt manga
hastforetagare som fatt sin verksamhet ifragasatt

av Skatteverket.

| denna broschyr berattar vi om "spelreglerna” for
hastforetag och vad du ska tanka pa och ta stall-
ning till nar du startar hastverksamhet. Raden vi
lamnar passar aven dig som redan ar igang med
din verksamhet.

Vad ar ditt syfte?

Vill du anvanda dina hastar for att tjana pengar
uppkommer frdgan om din verksamhet ar narings-
verksamhet, d.v.s. om du har ett hastforetag eller
om du har en hobbyverksamhet. Vilken typ av
verksamhet du har styr bland annat vilka skatte-
regler du maste anvanda dig av och vilka avdrag
du far gora.

Tank darfor till innan du startar en hastverksam-
het. Det minskar risken for att Skatteverket i
efterhand vill andra dina deklarationer och krava
mer skatt.

Vem ar hastforetagare?

Den som vill vara hastféretagare maste kunna
bevisa att hastverksamheten bedrivs med vinst-
syfte. Det betyder att man maste kunna bevisa
att verksamheten bedrivs for att den ska ga med
Overskott, dvs att intdkterna ska vara storre an
kostnaderna. Denna princip galler oavsett i vilken
foretagsform verksamheten bedrivs.

Hastbranschen i Sverige:

Omsatter 20 miljarder varje ar,
med spridningseffekter
45 miljarder kr/ar

10 000 personer ar direkt
heltidssysselsatta inom hast-
naringen, indirekt ytterligare
18 000

Genererar 6ver 4 miljarder i
skatteintakter och bidrar med
8 miljarder kronor till landets
BNP

Sveriges storsta handikapp
idrott med 4 000 utdvare.

Det finns 6ver 300 000 héastar
i Sverige, fordelat pa 40 olika
hastraser vilket betyder ca

39 hastar/1000 invanare.



Har man inte vinstsyfte med verksamheten,
bedriver man ingen naringsverksamhet och har

inget hastforetag. Verksamheten ar da istéllet en

hobbyverksamhet I nta ktel’ e
Vad kravs for att visa vinstsyfte? . . ' ‘

= . N Forsaljning av varor
Om man har en hastverksamhet som gar med 6ver-

skott, anses man normalt ha naringsverksamhet. Utfort arbete /.‘ifn & KOStnader M‘
(i

Salda tjanster

Visar verksamheten underskott under flera ar, kan y _ Foder
vinstsyftet ifragaséattas av Skatteverket. W
i - Hovslagare
Det ar vanligt att en verksamhet gar med un-
- Utrustning

derskott under den tid verksamheten startas
och byggs upp. Aven i dessa fall kan vinstsyftet
ifrdgasattas.

Marknadsforing

- m.m.

Hur ska man da kunna bevisa att man har vinst-
syfte, trots att hastverksamheten visar under-
skott nagot eller nadgra enstaka ar eller under ett

uppbyggnadsskede?
Méjligheterna att fa en hastverksamhet bedémd ; :
y
som naringsverksamhet 6kar om man har f6ljande. NCa "":1‘. h', s
i.* 1 it "r"‘ : h

- En afférsplan och ekonomiska kalkyler for
verksamheten.

De tillstdand som verksamheten kréaver.

En varaktig verksamhet som hela tiden utvecklas. K
ostnader

En kontinuerlig och frekvent marknadsforing av
verksamheten och dess produkter (hastarna). - Foder
Kontinuerlig férsaljning av verksamhetens I nta kter - Hovslasgis
produkter (d.v.s. hastar eller tjanster knutna till - Utrustning
hastarna).

- m.m.

Hastar i verksamheten som uteslutande finns

i denna for att skapa intakter (privata hastar

har man inte i foretaget, dessa har man istallet

som hobby. Har man med privata hastar i en

naringsverksamhet kan man riskera att hela |
verksamhetens vinstsyfte ifragasatts).




Naringsverksamhet eller hobby -

vad ar skillnaden?

Vad ar det da for skatterattslig skillnad pa att bedriva sin
hastverksamhet som naringsverksamhet eller som hobby?

Har du naringsverksamhet kan du

- | vissa fall kvitta underskott (upp till 200 000
kr) i nystartad verksamhet mot din 16n sa att din
skatt minskar, eller

- spara underskotten (utan tidsgrans) hur lange
som helst till senare ar for att kvitta mot 6ver-
skott som da uppkommer i verksamheten, vilket
gor att din skatt minskar

- Inkomster fran férséljning av hastar som hor
till en naringsverksamhet ska beskattas som
inkomster i naringsverksamheten.

Har du naringsverksamhet ar du bokforingsskyldig.

Om du bedriver hobbyverksamhet far du

- spara ett underskott i hobbyverksamheten
under hogst fem ar. Nagon mojlighet att kvitta
underskott mot 16n finns inte.

- Inkomster fran férsaljning av en "hobbyhéast”
ska, beroende pa omstandigheterna, beskattas
antingen som en hobbyinkomst eller som en
kapitalinkomst.

Mervardesskatt
Har du néringsverksamhet ska du redovisa moms
pa inkdp och forsaljningar som sker i verksamheten.

Aven om du har hobbyverksamhet, kan du i vissa
fall ha skyldighet/rattighet att redovisa moms. Sa
kan vara fallet om omsattningen i verksamheten
ett visst ar 6verstiger 30 000 kr.

Om omsattningen i hobbyverksamheten ar lagre
an 30 000 kr, kan du &nda, om du begar det, re-
dovisa utgaende moms och gora avdrag for inga-
ende moms (férutsatt att du sparat dina fakturor).
For detta kravs att du kan visa att du bedriver

din hastverksamhet med syftet att "fortlopande
vinna intakter” (vilket inte ar detsamma som att
verksamheten maste visa vinst).

Beskrivningen av beskattningskonsekvenserna
ovan ar generell.
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Har du en hallbar

affarsidé?

Svara pa fragorna och se om du har en
hallbar affarsidé. Har du det kan du ga
vidare och skapa en affarsplan och gora en

ekonomisk kalkyl.

1.

Hur ser bakgrunden ut?

Lage/lokal ev. gard, utbildning, yrke, erfaren-
het, familj, vilka ska vara med och driva foreta-
get, andra viktiga personer? Varfor ska du/ni
starta foretag? m.m.

Vad ska du salja?

Produkt = vara eller tjanst. Skriv ned alla

om det ar flera olika produkter (ev numrera).
Tank efter om det ar bra att ha manga olika
produkter eller om det ar battre med en eller
fa produkter som man saljer manga av.

Vad ar syftet med verksamheten?

Utveckla min fritid, bygga upp en verksamhet
vid sidan av min tjansteinkomst, verksam-
heten ska sta for hela min forsorjning. Hur
mycket maste jag tjana?

. Vilka ar dina kunder?

Kategorier, fOretagare/privatpersoner, viss
alder? ar de kopstarka? var finns de? Olika
produkter olika kategorier?

Hur ser marknaden ut?

Vilket mal har du for antalet kunder, antalet
salda produkter/tjanster eller forsaljning i kro-
nor. Har du nagot kontaktnat inom branschen?
Hur ser dina kunder pa dina produkter?

Hur ska du marknadsfora dig?
Behover du marknadsfora dig? Hur ska du fa
fram din kommunikationsidé (budskapet)? Vem

®

10.

hjalper dig med layouten? Vilka kanaler (an-
nonser, hemsida, broschyrer) ska du anvanda?
Vad kostar det att ta fram grundmaterialet
(engangskostnad) och vad kostar den arliga
marknadsfoéringen? Ska du registrera namn pa
foretaget eller pa produkterna?

Vilka ar dina konkurrenter?
Finns de pa nara hall eller langt bort. Vad ar
de bra och daliga pa?

Vilken kompetens har du?

Hast- och branschkunskap, marknadsfoérings-
kunskap, foretagsekonomisk kunskap, kunskap
om ev. miljéregler och tillstand, kunskap om
t.ex. kdplagen, konsumentkoplagen eller mark-
nadsforingslagen, intresse for och kunskap om
administration, bokforing och skatteregler.

Kan du misslyckas och vad hander om du
misslyckas?

Vad &r storsta risken? Att du inte far tillrackligt
med kunder? Att kostnaderna blir for stora?

Hur ser din affarsidé ut?

Anvand det du beskrivit ovan. Tank igenom

en Kkortare variant typ "slogan” som du kan
anvanda for att kortbeskriva vad ditt foretag
gar ut pa. Affarsidén brukar svara pa fragorna:
Vad du saljer, till vem, var kunderna finns,

vad som ar unikt for ditt féretag eller dina
produkter och var du finns eller hur du saljer
dina produkter.
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